JPENCLASSROOMS

RAPPORT D'ACTIVITE COMMERCIALE HEBDOMADAIRE

Nom et matricule du commercial : Manuella Il manque le nom et le matricule
Territoire / zones couvertes : Sud-Est
Semaine du : 02/12 au 08/11/20xx Les dates (mois) ne sont pas bonnes

Activités de la semaine :

Lu Ma Me Je Ve Sa Di Total

Appels Réalisés 10 4

15

téléphoniques
Argumenteés 6 1

RDV obtenus 2 0

RDV Reéalisés 5 3 8 2

18

Propo
commerciale
en cours 5 0 2 0

Ventes
réalisées 3 0 2 0

Non aboutis 0 0 4 2

Autres Réunions
activités internes

Salons
professionnel
s

Formation 1

Autres

Profil des Ambulancier
prospects/ |s
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clients
contactés

Autocaristes

Loueurs

Transport
express

Transport
Poids-Lourds

Autres

Résultats

Objectifs CA

k€ k€ k€ k€

k€

5000 €

CA Réalisé

0 0(2,6k€ |1,3k€

0,9k

4 800 €

Objectifs
ventes

Ventes
réalisées

Difficultés rencontrées & solutions proposées :

Je suis content de mes résultats, en faisant des remises j'ai pu vendre a 5 clients comme
demandé dans I'objectif — Ceci correspond a des observations / recommandations

Observations & recommandations :

J'ai eu du mal a convaincre les clients par téléphone, mais en prenant mieux le temps
d'écouter le client, j'ai eu deux RDV - Cela correspond a des « difficultés rencontrées &
solutions apportées »

Signature du commercial :

Rapport non signé
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